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QBIM slapper delsarsrapport Q3, 2025

Sammanfattning for perioden juli - september 2025

- Nettoomsattningen uppgick till 0,7 (1,7) miljoner kronor
- EBITDA uppgick till -0,9 (0,3) miljoner kronor

- EBIT uppgick till -1,1 (0,2) miljoner kronor

- EBT uppgick till -1,2 (0,1) miljoner kronor

Sammanfattning for perioden januari - september 2025

- Nettoomsattningen uppgick till 2,8 (6,6) miljoner kronor
- EBITDA uppgick till -2,4 (-0,5) miljoner kronor

- EBIT uppgick till -2,9 (-0,7) miljoner kronor

- EBT uppgick till -3,2 (-1,0) miljoner kronor

Vasentliga handelser under kvartalet

- 22 augusti 2025: Bolaget erholl villkorat godkdannande for upptagande till
handel pa Nasdaq First North Growth Market.

- 22 augusti 2025: Bolaget offentliggjorde en oberoende varderingsanalys
infor den riktade nyemissionen till SpectrumOne.

- 19 september 2025: Bolaget genomfdrde den planerade riktade
nyemissionen och tillfordes rorelsekapital.

- 25 september 2025: Bolaget erhéll slutligt godkdnnande fran Nasdaq
avseende upptagande till handel pa Nasdaq First North Growth Market.

- 30 september 2025: Forsta dag for handel i Bolagets aktie.

VD HAR ORDET

Under det tredje kvartalet har vart fokus varit tydligt: att accelerera forsdljningen
och bygga en stark, hallbar pipeline for tillvaxt. Resultatet talar sitt tydliga sprak.
Vi har nu en mycket lovande pipeline motsvarande 6ver 1 000 potentiella licenser,
och forhandlingar pagar med flera vdlkdnda nationella aktorer inom olika
branscher som aktivt testar och utvarderar Q-Sales i sina sdljorganisationer.

Som utlovat i samband med noteringen har vi som ambition att arbeta med full
transparens mot marknaden kring var anvandartillvaxt i Q-Sales. Just nu har vi 64
avtalade licenser, en siffra som fOrvantas vdxa i stadig takt i takt med att testfaser
konverteras till fullskaliga avtal. Ndsta uppdatering kommer, som utlovat, den 6
december.
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Vid utgangen av oktober hade 6ver 70 foretag - utdver vara befintliga kunder - Q-
Sales i aktiv testfas, och nya tillkommer varje vecka. Det positiva gensvaret efter
varje sdljméte dr patagligt. Ndstan varje presentation leder till en pilot, och
responsen fran marknaden har varit bade entusiastisk och konkret. Vara
motesassistenter och sdrskilt sammanfattningsfunktionen med sina precisa
insikter lyfts konsekvent fram som nagra av de mest uppskattade funktionerna.

Denna kunddialog dr ovarderlig. Att lyssna noggrant, forsta verkliga behov och
omvandla dessa till tekniska l0sningar som skapar affdarsnytta har alltid legat i
QBIM:s DNA. Ddrfor arbetar vi just nu intensivt med att vidareutveckla Q-Sales
med funktioner som marknaden uttryckligen efterfragar och som vi bedémer
kommer att 6ka konverteringstakten.

Bland de utvecklingsinitiativ som nu pagar, baserade pa kundernas feedback,
finns:

- Plug-and-play-integrationer med fler CRM- och sdljstodsystem.

- En Chefsvy som ger sadljchefen en snabb och tydlig 6verblick av teamets puls
och prestation.

- En Coaching-funktion ddr varje sdljare far feedback och poangsattning pa
sina moten - tillsammans med konkreta forslag pa vad som kan forbattras
och vilka fragor som bor stdllas i ndsta kunddialog.

For att leverera i den takt marknaden forvantar sig har vi nyligen forstarkt vart
utvecklingsteam och okat kapaciteten f6r snabbare leverans av ny funktionalitet.

Var styrka ligger i var nyfikenhet och lyhordhet. I en tid ndr Al-l6sningar lanseras i
snabb takt och med stora l6ften, véljer vi en annan vag: vi fokuserar enbart pa sdlj,
och vi bygger Al med ett tydligt syfte - att gora sdljare mer effektiva, fokuserade
och framgangsrika. Det dr sa vi skapar verklig féorandring, inte genom hokus-
pokus-Al utan genom teknik som loser konkreta problem i vardagen.

Responsen pa marknaden visar att Q-Sales adresserar de utmaningar som
sdljteam brottas med varje dag. Samtidigt skapar var plattform en strategisk resurs
hos varje kund - en motesdatabas dar all kundkommunikation samlas och blir till
en guldgruva for coachning, analys och framtida affarsutveckling.

Parallellt med den aktiva nykundsbearbetningen fortsdtter vi att bygga
partnerskap med Sveriges framsta sdljutbildare och sdljcoacher. Att allt fler valjer
att samarbeta med oss dr ett starkt kvitto pa att Q-Sales har rétt fokus och ligger
helt ratt i tiden. Kombinationen av beprovade forsdljningsmetoder och Al-baserad,
kontinuerlig coachning skapar en helt ny niva av effekt i kundernas
utvecklingsinsatser.
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Vi gar in i arets sista kvartal med stor tillférsikt. Marknaden svarar, produkten
levererar och teamet vaxer. Med fortsatt kundfokus, hog innovationshastighet och
en tydlig strategi for partnerskap och skalbarhet har vi lagt en stark grund for ett
framgangsrikt 2026.

Niklas Forsberg, VD

QBIM

For ytterligare information, vanligen kontakta:
Niklas Forsberg, VD,

+46 72 897 63 33,

niklas.forsberg@gbim.se

Certified Adviser:

Bergs Securities AB (559071-6675)
Jungfrugatan 35 SE-114 44 Stockholm, Sverige
Telefon: +46 8 408 933 50
www.bergssecurities.se

Denna rapport finns pa var webbplats (https://investor.gbim.se/finansiella-
rapporter/).

Om Qbim AB

Qbim dr en leverantor av Al-drivna ldsningar som gor det mojligt for
organisationer att omvandla radata fran flera kdllor till anvdandbara insikter. Qbims
l6sningar levereras som molnbaserade, prenumerationsbaserade tjdnster - sasom
Al-drivna forsaljningsassistenter och sjdlvbetjaningsportaler - och ger foretag
mojlighet att fatta vdlgrundade, effektiva beslut som driver effektivitet, tillvaxt och
langsiktig konkurrenskraft. Qbims huvudkontor ligger i Karlstad, Sverige.

Denna information dr sddan information som Qbim Aktiebolag dr skyldigt att
offentliggora enligt EU:s marknadsmissbruksférordning. Informationen ldimnades,
genom ovanstdende kontaktperson(er)s forsorg, for offentliggérande den 2025-11-06
08:45 CET.
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